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Совместно с Центром интерактивного бизнес-обучения 
и Ассоциацией бизнес-тренеров проводится
  4 августа  2015 г.
очный тренинг по теме:
«ДЕЛОВОЕ МЕРОПРИЯТИЕ - ИНСТРУМЕНТ ФОРМИРОВАНИЯ МЕЖФУНКЦИОНАЛЬНЫХ СВЯЗЕЙ КОМПАНИИ»
        Событийный менеджмент сегодня - это управление компанией через события. События служат основой для качественного маркетинга, корпоративной культуры, внутрикорпоративных и внешнекорпоративных коммуникаций, мотивации персонала. События позволяют организовывать и проводить корпоративные мероприятия, которые являются мощным средством, влияющим на внутреннюю (сотрудники компании) и внешнюю аудиторию (партнеры, заказчики, подрядчики, сторонние организации, потенциальные инвесторы). Тренинг «Деловое мероприятие - инструмент формирования межфункциональных связей компании» поможет участникам освоить азы событийного менеджмента и качественно применять его для развития и продвижения своей компании.

Цель тренинга: познакомить участников с технологией организации деловых мероприятий различного формата в рамках событийного менеджмента
В результате:

· получите знания о разновидностях корпоративных и деловых мероприятий в их числе;

· начнете воспринимать сферу event как бизнес, приносящий стабильную прибыль;

· научитесь грамотной постановке целей перед предстоящим деловым мероприятием в соответствии с целевой аудиторией;

· получите знания об основных этапах жизненного цикла мероприятия;

· будете знать этапы работы над мероприятием как над проектом;

· будете уметь проводить мозговой штурм;

· будете уметь разрабатывать сценарный и технический, календарно-ресурсный план мероприятий;

· познакомитесь с методом ведением переговоров с Заказчиком и Подрядчиком;

· узнаете, как создавать свои авторские деловые мероприятия.

Программа тренинга:

      Тема 1. Классификация корпоративных мероприятий.
Роль мероприятия в системе менеджмента компании. Событийный менеджмент, его значимость в развитии компании. Виды мероприятий. Деловые мероприятия. Развлекательные мероприятия Командообразующие мероприятия (teambuilding). Место деловых мероприятий среди всех указанных разновидностей. Классификация деловых мероприятий.
       Тема 2. Целевые аудитории деловых мероприятий и их особенности.
Внутренняя целевая аудитория - сотрудники компании. Внешняя целевая аудитория - партнеры, заказчики, подрядчики, сторонние организации, потенциальные инвесторы. Виды мероприятий для каждой целевой аудитории.
     Тема 3. Жизненный цикл мероприятия.
Исследование - первый этап жизненного цикла делового мероприятия. Схема проведения. Выявление потребностей. Соответствие целевой аудитории. Разработка концепции - второй этап жизненного цикла делового мероприятия. Мозговой штурм. Планирование - третий этап жизненного цикла мероприятия. Технология составления сценарного и технического календарно-ресурсного плана делового мероприятия. Реализация и координация - четвертый этап жизненного цикла делового мероприятия. Кейс «Непунктуальные подрядчики. Стратегия поведения event-менеджера или организатора во время мероприятия». Анализ работы - пятый этап жизненного цикла делового мероприятия. «Порядок действий организатора в процессе прохождения жизненного цикла мероприятия». 
     Тема 4. Договорная работа при организации корпоративных мероприятий.
Разновидности агентств, предоставляющих услуги по организации мероприятий. Содержание типового Договора на оказание Услуг. Содержание Договора подряда.
     Итоговое задание - слушателям предлагается решить кейс, отражающий полный цикл организации делового мероприятия и ведения договорной работы. Продолжительность выполнения задания - 20 минут.

Ведущая тренинга: 
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Зоя Ярлыкова - бизнес-тренер, генеральный директор event-агентства «Мориссот» с 12-летним опытом работы. Преподаватель Московской бизнес-школы, заместитель заведующего кафедрой «Корпоративный менеджмент» МГУПС (МИИТ). Специалист в области менеджмента в направлении «Управление малым бизнесом» и «Организационная культура».

Время проведения тренинга: 4 августа с 10-00 до 18-00 по моск. времени

Место проведения: г. Москва, Чистопрудный бульвар, 5/10, стр.1, 4 этаж, офис 407.

Участники вебинара получают именной сертификат установленного образца Международного института менеджмента ТПП РФ о повышении квалификации.
(лицензия на образовательную деятельность №032204 от 28 июня 2012 г.)

Стоимость участия в тренинге:
1. Для участия специалистов из коммерческих организаций - 4500 руб.,
2. Для участия специалистов из организаций-членов палат и государственных организаций - 4000 руб.,
3. Для участия 2-х и более специалистов одной организации - 3500 руб.

Регистрация заканчивается 03 августа 2015 г.

Обращаем Ваше внимание, количество участников тренинга ограничено!
  
Телефон для справок: (4012) 590-673 (Анкудинова Людмила Дмитриевна)

 E-mail: ipt@kaliningrad-cci.ru
Зарегистрированному участнику по электронной почте будет выслан счет на безналичную оплату.
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